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Atlantic Real Estate Brokerageg

Concierge Level Service

F ll f R l E N dFor all of your Real Estate Needs



Welcome!

Thank you for choosing Atlantic Real EstateThank you for choosing Atlantic Real Estate 
Brokerage to help you find your property.  We are 
about to embark on the exciting journey of 
finding your ideal home Whether it is your firstfinding your ideal home.  Whether it is your first 
home or your tenth home, a retirement home, or 
an investment property, I will make your home‐
buying experience fun and excitingbuying experience fun and exciting.   

Purchasing a home is a big undertaking and one 
of the most important decisions in your life.  In p y
fact, most people only choose a few homes in 
their lifetime.    I feel that working with you in 
this endeavor is a privilege, and do not take it 
lightly.    I am going to make sure that you are 
well equipped and armed with up‐to‐date 
information for your big decision.  I am prepared 
to guide you through every phase of the home‐
buying process.  

I look forward to meeting your real estate needs 
every step of the way!



My TeamMy Team

Laura D. Hazlett, Broker

Transaction CoordinatorTransaction Coordinator

Business and Service Coach

Title Insurance Rep

Mortgage RepresentativeMortgage Representative

Insurance Professional

I ti P f i lInspection Professional

Surveyor



Why Atlantic?Why Atlantic?

Concierge Level Service

Brokerage of Full‐ Time ExpertsBrokerage of Full Time Experts

Team Selling Concept

Buyer AgencyBuyer Agency

Buyer Consultations

Buyer Pre‐QualificationBuyer Pre Qualification

Property Previews



Key ObjectivesKey Objectives
Locate “The One”

Negotiate a Price

Due Diligenceue ge ce

Get to Closing



Why a REALTOR®?y
As a licensed real estate professional, I provide 
much more than the service of helping you find 
your ideal home.  As members of the National 
Association of Realtors (NAR), we abide by a 
Code of Ethics and Standards of Practice
enforced by the NAR.  A professional Realtor is 
your best resource when buying your home.

I will save you time, money, and frustration

I know the housing market inside and out

Avoid a “wild goose chase”Avoid a  wild goose chase

I can help you with any and every  home 

I know the best lenders in the area

My negotiation skills are sharp

I bring objectivity to your transaction

This representation is at NO COST TO YOU

Sellers pay my commission



Representationp
SELLER AGENCY

Agent will represent the interests of the seller

Agent will owe the seller fiduciary duties

BUYER AGENCYBUYER AGENCY

Agent will represent the interests of the buyer

Agent will owe the buyer fiduciary duties

TRANSACTION BROKER

Agent’s objective is to get a mutuallyAgent s objective is to get a mutually 
satisfactory agreement among all parties

Agent gives all options to the buyer and the 
sellerseller

All parties have confidentiality.  Agent may do 
nothing to the detriment of either buyer or the 
sellerseller



Reasons to Buyy
Quality of Life

Tax AdvantagesTax Advantages

Appreciation Potential

Deferred Gain and Capital Gain Treatment

P i i l A l iPrincipal Accumulation

Pride in Your Home

No Landlord

Leverage  ‐ where else can you buy this

size of an investment with 3.5%

The Real Cost of RentingThe Real Cost of Renting 

At $700 per month, with a 6% rental 
increase per year, you will pay $110,719 
over a 10 year periodover a 10 year period



Buying ProcessBuying Process


